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オンラインフリーマッチング商談会
━━━━━━━━━━━━━━━━━

ジェトロは今秋、海外バイヤーとのフリー
マッチング形式でのオンライン商談会を開
催します。

■日時：2021年9月27日（月）～10月1日（
金） 8:00-21:00（予定）

■場所：オンライン商談会

■形式：ビデオ通話型商談

※フリーマッチング方式

※日本語を話さないバイヤーの場合、ジェ
トロが通訳を手配します。

（ジェトロが指定する締切日までにマッチ
ングが成立した場合のみ。無料）

■主催：日本貿易振興機構（ジェトロ）

■商談先：北米、欧州、アジア等の日本食
品関連企業（輸入卸売業・小売業等）40社
（予定）

■参加費：無料

■募集定員：200社・団体程度

■対象者：農林水産物、食品、飲料の輸
出に意欲のある農林漁業者、農業法人、
食品加工業者、流通（輸出）事業者

■詳細：以下のURLをご参照ください。

https://www.jetro.go.jp/events/afb/d8993e9

706d378f7.html

□申込締切日：2021年7月30日（金）12:00

==============================

＜お問合せ先＞

ジェトロ 農林水産・食品事業推進課

担当：櫻井、杉本（祥）

TEL：03-3582-8356 FAX：03-3582-7378

E-mail：afb_shoudankai@jetro.go.jp （受付
時間：9:30～17:00 ※土・日曜日、祝日を
除く）
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＜協会活動＞

第一回目の「オンラインセミナー」の
開催報告
「海外市場の現状と今後の戦略」
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＜会員企業情報＞
農水省補助事業国内セミナー
＜編集後記＞
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＜デジタル研修会案内＞

第一回目のオンライン基礎知識講座
（デジタル研修会）
「Zoomの基礎活用方法を体験を通して
学ぶ」（1時間研修）

200名を超える視聴者は、日本国内に留まらずアメリ

カ、台湾、ベトナム、マレーシア、カンボジアなど海外
からの参加もあり、改めて当協会が有する海外ネット
ワークの強みを実感すると共に、デジタル技術を活
用した協会の新たなチャレンジに確かな手応えと更
なる発展への可能性を感じ取りました。

オンラインセミナーの第一部では、劇的な変化をもた
らしたコロナ禍を、どの様に認識し、如何に乗り越え
るかを、海外経験豊富なジェトロの北川理事と (株)

トリドールホールディングスの粟田社長から、今後の
日本食の成長の可能性やコロナ禍における海外戦
略という視点でご講演を頂きました。

第二部では、お二人のご講演を深堀りする形で、パ
ネルディスカッションを開催しました。 ご講演では聞
けなかったお二人の仕事観であったり、この未曾有
の「ピンチ」を如何に 「チャンス」に変えていくにはど
うしたらいいのかを、具体的にお聞きしました。

最後のセッションでは、当協会が目指す双方向型の
セミナーの実現の為に、参加なされた皆様からご講
演頂きましたお二人への質問タイムを設けました。
視聴者目線での質問の数々に、丁寧にお答え頂きま
したお二人に感謝申し上げます。

セミナー終了後のアンケートでは、簡単に答えられる
フォーマットを通じて86名の方々からご意見やご要望

を頂きました事、誠に有難うございます。
次の項目で、皆様から頂きましたアンケートを分析し
た結果をご報告すると共に、協会活動や今回のオン
ラインセミナーに関するご意見やご提案を真摯に受
け留め、次回以降のセミナーや協会活動に活かして
参ります

文責：アジアフードビジネス協会 理事長 渡辺幹夫

第一回目の「オンラインセミナー」の開催報告

「海外市場の現状と今後の戦略」
（一般）アジアフードビジネス協会が主催する、第一回オンラインセミナー「海外市場の現状と今後の戦
略」が、昨日7月6日に開催致しました。新型コロナウイルスの世界的な感染拡大の影響で、飲食業界に

おいてはインバウンドの需要が消滅し、コロナ禍での店舗営業は未曾有のダメージを受け、業界地図が
大きく塗り変えられ新たな時代へと、方向性を模索している時期に開催されました。ご講演頂きましたお
二人のテーマもこの時期ならではという事もあり、関心も高く多くの方々にご参加頂きました。


