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◆協会活動

ハラルジャパン協会共同企画

外食ビジネスウイーク2017セミナー
千房ホールデングスの海外進出と台湾からのインバウンドプロモーション事例

P1

平成29年度第3回海外経済セミナー
「食＆アジアを中心とした販路開拓

～めざせ世界展開！日本の食品の海外展
開について～」

■開催概要
日時平成29年10月13日(金) 13時30分～17
時00分 ※13時00分開場・受付開始
場所都道府県会館4階 402会議室(東京都
千代田区平河町2－6－3) 
主催一般財団法人自治体国際化協会
対象者自治体・関連団体等職員、海外展
開に関心のある地場の食品関連事業者
（定員100名）
参加費無料※事前登録制（先着順）
申込方法 10月6日（金）までに下記の参加
申込みフォームよりお申込み下さい。
問合せ先交流支援部経済交流課（担当：大沼、
デボラ）
TEL 03-5213-1726 E-mail：keishin@clair.or.jp 

■内容・次第
13:30～13:35 開会あいさつ
13:35～14:15 基調講演：JETRO 農林水産

・食品部次長 兼日本食品海外プロモー
ションセンター事務局次長 小野村氏
14:15～15:00 講演１：（有）シティ・ス
ーパー・ジャパン 代表取締役 大桶氏
15:00～15:10 休憩
15:10～15:55 講演２：（株）平松食品
代表取締役 平松氏
15:55～16:40 講演３：茨城県国際課 主
査 真木氏
16:40～16:50 クレア支援制度の紹介
■会場地図・アクセス

東京メトロ『永田町駅』（有楽町線・半
蔵門線）５番出口より徒歩約１分
（南北線）９番ｂ出口より徒歩約１分

東京メトロ『赤坂見附駅』（丸ノ内線・
銀座線）Ｄ番出口より徒歩約５分

文責：アジアフードビジネス協会 事務局長 三宅 史康

当（財）アジアフードビジネス協会の提携先である（社）ハラル・ジャパン協会の要請により、外食ビジネ
スウイーク2017にて当協会員企業の千房ホールディングス株式会社とテレコムスクエア台湾（特樂通股
份有限公司）がイベント内のセミナーにて講義を行いました。

外食ビジネスウイーク2017は外食産業へのPR・販路拡大を目指して出展者500社、来場者50,000名規
模で2017年8月29日～8月31日に東京ビッグサイトにて開催されましたが、8月31日（木）11時～12時に
千房ホールディングス社経営企画室長橘川昭文氏とテレコムスクエア台湾社董事長大塚順彦氏がコラ
ボレーション講義を行いましたので、ご報告いたします。

初めに千房ホールディングス社の橘川氏よりお好み焼「
千房」の紹介とインバウンド施策に関する講義がありまし
た。

千房は大阪千日前からお好み焼業態を創業、現在お好
み焼業態を基点に大阪のテイストを入れた独自の鉄板焼
業態などを展開しております。

店舗展開は国内に留まらず、海外にも積極的に展開して
おります。中でも近年グローバル戦略の強化をはかって

おり、今回のセミナーでは台湾の訪日客向けのインバウンド戦略を、台湾訪日客の特性やテレコムスクエ
ア社との具体的な施策、成果などを発表いたしました。

次にテレコムスクエア台湾の大塚氏より台湾からの日本
へのインバウンド支援事業の紹介がありました。

Wi-Fiルーターのレンタル事業を展開する傍ら、スーパー

ブロガーを通じて台湾の観光客に日本の飲食店をネット
上で紹介をして、千房では記事拡散後数カ月で4,500人（
道頓堀店以外の千房の店舗を含む）の台湾人来店客実
績があったとのことです。

又、ブロガー以外のプロモーション手法の紹介がありまし
た。台湾の大手銀行、ポイント付与会社が日本の外食業

者と契約を結び、それらの企業の会員である台湾人観光客が食事をするたびにポイントを付与するシ
ステムを構築しています。観光客はポイントの付く店舗で飲食をして、貯めたポイントを台湾で還元（消
費）するという仕組みです。インバウンド顧客獲得の効果的なシステムサービスの紹介でした。




